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Welke tegenprestaties kunt u bieden? 
[bookmark: _GoBack]
Betrek een aantal mensen vanuit uw organisatie die betrokken zijn bij fondsenwerving en kennis van of netwerk in het bedrijfsleven hebben. Neem een uur de tijd om onderstaande mogelijke tegenprestaties langs te lopen en te bepalen wat uw organisatie sponsors te bieden heeft. Dat geeft u meteen een goede inschatting of sponsorwerving iets voor u kan opleveren. 

Wat willen bedrijven en wat kunnen wij bieden?

1. Promotie en verkoop
Bent u bereid en kunt u producten of diensten van de sponsor aanbieden / promoten aan uw achterban? 
Welke type producten en diensten past bij uw achterban? 
(Houd u daarbij voldoende rekening met de regels van de gedragscode voor sponsoring door farmaceutische bedrijven).
	Wij kunnen en willen aanbieden: 
1.
2.
3.

2. Associatie
Heeft u een sponsor de juiste associatie te bieden? Sponsoring is communicatie door associatie. De associatie die het bedrijf aangaat, kan het gebruiken in zijn eigen communicatie in zijn markt. Hoe scherper en duidelijker de associatie met uw organisatie en het sponsorproject, hoe beter sponsoring kan gaan werken voor het bedrijf. 
	Wij kunnen en willen aanbieden: 
1.
2.
3.


3. Naamsbekendheid 
Sommige bedrijven willen hun naamsbekendheid vergroten. Biedt u daartoe mogelijkheden? Hoe groot is uw bereik en welke communicatiemiddelen kunt u inzetten? 
	Wij kunnen en willen aanbieden: 
1.
2.
3.

4. Medewerkers motiveren en de betrokkenheid bij het bedrijf vergroten. 
Uit allerlei onderzoek blijkt dat steeds meer medewerkers het steeds belangrijker vinden dat ‘hun’ bedrijf maatschappelijk verantwoord werkt. Een maatschappelijk sympathiek doel steunen biedt de medewerkers de kans om trots te zijn op het bedrijf. Steeds meer bedrijven zoeken manieren om medewerkers actief te betrekken bij maatschappelijke activiteiten. Biedt u hen die mogelijkheden, bijvoorbeeld om vrijwilligerswerk te doen of een actie te organiseren? 
	Wij kunnen en willen aanbieden: 
1.
2.
3.

5. Bestaande relaties fêteren of potentiële nieuwe relaties ontmoeten
Biedt u relaties de mogelijkheid om bij een evenement, lezing, rondleiding of diner om nieuwe interessante contacten (klanten, samenwerkingspartners, leveranciers) op te doen of zijn relaties uit te nodigen?
Wij kunnen en willen aanbieden: 
1.
2.
3.


6. Overige tegenprestaties
1. 
2. 
3. 
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